
PRIVATE BANKING

AUS LIEBE ZUM SAANENLAND. SEIT 1874.

Saanen I Gstaad I Schönried I Lauenen I Gsteig
033 748 46 46 I www.saanenbank.ch

Aus Liebe zum Saanenland – und dies erfolgreich seit 1874. Mit einem Gleichgewicht zwischen Tradition und  
Moderne sind wir seit über 140 Jahren der verlässliche, kompetente und flexible Bankpartner der Region. 

DIE SAANEN BANK - EINE ERFOLGSGESCHICHTE

Mit Geschäftsstellen in Gstaad, Schönried, Lauenen, Gsteig und dem Hauptsitz in Saanen zeigen wir Kundennähe. 
Alle Entscheide werden vor Ort gefällt. Das hohe Prestige und das internationale Renommee der Ferienregion Gstaad 
sind Hinweise auf das wirtschaftliche Potential des Saanenlandes.

STARK UND VIELSEITIG - WIE DIE REGION

GSTAAD’S PRIVATE BANK - UNSERE STÄRKEN

UNABHÄNGIGKEIT
Wir sind unabhängig, handeln und entscheiden objektiv im Interesse unserer Kunden. Wir erarbeiten massgeschnei-
derte Lösungen.

TRANSPARENZ
Wir präsentieren bedürfnisgerechte Vorschläge mit transparenten Anlagen. Anstelle von komplexen Anlageprodukten 
bevorzugen wir Direktanlagen und diversifizieren die Portfolios effizient mit ETF’s, Gold und Immobilienanlagen. 

PROFESSIONALITÄT 
Wir verpflichten uns primär, das Vermögen unserer Kunden zu schützen. Unsere strategischen Bandbreiten erlau-
ben uns, auf schnell ändernde Märkte reagieren zu können.
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Fehlt Ihnen die Vertrautheit oder auch die Zeit, um sich laufend mit Ihren Kapitalanlagen auseinanderzuset-
zen? Delegieren Sie die Vermögensverwaltung an uns. Ab einem Vermögen von CHF 100‘000.— bieten 
wir Ihnen eine optimale Unterstützung in Form eines massgeschneiderten Mandates an. Dabei stehen Ihre 
persönlichen Ziele, Präferenzen sowie Ihre finanzielle Risikobereitschaft im Zentrum. 

Detaillierte Informationen zu unseren attraktiven Vermögensverwaltungslösungen finden Sie in der Beilage. 

VERMÖGENSVERWALTUNG

Wollen Sie Ihre Anlagestrategie selber umsetzen und dabei jederzeit kompetent beraten und begleitet  
werden? In Übereinstimmung mit Ihrem Anlageprofil unterbreiten wir Ihnen bei Bedarf Anlagevorschläge und 
unterstützen Sie hinsichtlich Anpassungen oder bei Fälligkeiten. Alle Anlageentscheide treffen Sie jeweils 
selber und behalten so vollste Flexibilität.

ANLAGEBERATUNG

Treffen Sie Ihre Anlageentscheidungen lieber selber und suchen die ideale Plattform zur Umsetzung Ihrer 
Anlageideen? Wir bieten Ihnen, über unsere benutzerfreundlichen Online Services, rund um die Uhr Zugriff 
auf Ihr Portfolio. Sie haben jederzeit einen detaillierten Überblick über die Entwicklung Ihres Vermögens. 
Börsenaufträge werden rasch und zuverlässig zum bestmöglichen Preis ausgeführt.

EXECUTION ONLY

Damit wir Ihre Erwartungen und das Anlageziel umsetzen können, sind Fragen zu Ihrer eigenen Risikofä-
higkeit und Risikobereitschaft zentral. Die Beurteilung Ihrer Risikofähigkeit liegt in der objektiven Einschät-
zung, welche Wertschwankung und Verluste Ihre aktuellen Einkommens- und Vermögensverhältnisse bei 
aussergewöhnlichen Marktsituationen zulassen. Die Risikobereitschaft zeigt Ihre persönliche, subjektive 
Bereitschaft, Risiken einzugehen und Verluste zu akzeptieren. Ihre Risikofähigkeit und Ihre Risikobereitschaft 
sind die Grundlage für Ihr persönliches Anlegerprofil. Die Saanen Bank erarbeitet mit Ihnen eine individuelle 
Anlagestrategie, welche sich an den fünf folgenden Profilen ausrichtet:

FESTVERZINSLICH
Kapitalerhalt, Sicherheit und Stabilität haben oberste Priorität.

EINKOMMEN
Ziel ist der Kapitalerhalt und ein leichter Vermögenszuwachs.

AUSGEWOGEN
Einkommens- und Vermögenszuwachs. Toleranz von Wertschwankungen.

WACHSTUM
Einkommens- und Vermögenszuwachs. Toleranz von Wertschwankungen in erheblichem Rahmen zu      
Gunsten langfristiger Entwicklung.

AKTIEN
Ziel ist es, einen grossen Vermögenszuwachs durch Kapitalgewinne und/oder Dividenden zu erzielen.

RISIKOFÄHIGKEIT UND RISIKOBEREITSCHAFT
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2. 	Besprechung Ihres Anlageprofils, Erarbei-
tung von Lösungen und Erstellung des 
Anlagevorschlages

3.		 Wahl des Anlagekonzeptes sowie  
Umsetzung der Strategie

4. 	Regelmässige und/oder situative Über-
prüfung und Anpassung der Bedürfnisse 
und Ziele

1.		 Kennenlernen, Aufnahme Ihrer 
		  persönlichen und finanziellen Situation, 

Bedürfnisse und Wünsche

Fokus 
Kunde

Strategie- 
Beratung

UmsetzungOptimierung

Situations- 
Analyse

STRATEGISCHE ASSET ALLOCATION 
Ausgehend von den fünf Risikoprofilen legt unser Anlagekomitee die Bandbreiten für jede Investitionsklasse 
fest. Die strategische Asset-Allocation (SAA) wird laufend überprüft. Die bewusst gross gewählten Band-
breiten erlauben bei Bedarf einen 100% Ausstieg aus den jeweiligen Anlageklassen.  

TAKTISCHE ASSET ALLOCATION 
Das Anlagekomitee entscheidet aufgrund der aktuellen Marktsituation über taktische Über- oder Unterge-
wichtungen der Anlageklassen. Dabei stützt sich das Komitee auf Angaben der SIX Financial Information, 
die Zusammenarbeit mit unserem renommierten Partner Rahn+Bodmer Banquiers und die interne Analyse 
von Marktdaten. Die Titelselektion erfolgt über eine fundamentale und technische Analyse. Die Umsetzung 
erfolgt ausschliesslich mit transparenten, liquiden Anlagen. Hedge Funds sind von unserem Anlageuniversum 
ausgeschlossen.

CONTROLLING
Das Risikomanagement ist ein integrierter Bestandteil des gesamten Anlageprozesses. Die Kontrollen dienen 
der Sicherstellung einer massgebenden Performance im Benchmark- und Konkurrenzvergleich. Wir achten 
auf eine optimale Diversifikation des Portfolios. Innerhalb des Risikomanagements setzen wir die Vorgaben 
des Kunden um und halten uns strikte an die internen Vorgaben sowie die Richtlinien der Schweizerischen 
Bankiervereinigung.

PORTFOLIO MANAGEMENT

Ausgangspunkt jeder Anlageberatung sind Ihre Ziele, Wünsche und Pläne für die Zukunft. Je mehr wir über 
Ihre private, berufliche sowie finanzielle Situation informiert sind, desto genauer können wir die Beratung 
und die Anlagelösung gestalten. Mit unserer Anlageberatung stellen wir sicher, dass alle wichtigen Aspekte 
rund um Ihre Vermögensanlagen berücksichtigt werden.

GANZHEITLICHE BERATUNG - UNSER ANLAGEPROZESS
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Die Umsetzung der Kundenvorgaben in einem Portfolio erfolgt bei der Saanen Bank mittels eines Core- 
Satellite Ansatzes. Das Konzept erkennt den fundamentalen Unterschied zwischen indexiertem und akti-
vem Portfolio Management und kombiniert die Vorteile beider Aspekte. Einerseits nützen wir Index Fonds 
(ETF’s), um den Kern (core) Ihres Portfolios kostengünstig und breit zu diversifizieren. Anderseits ergänzen 
wir sorgfältig mit nicht korrelierten und aktiv verwalteten Einzelwerten (satellites), welche den Kern ergänzen 
und eine Überperformance zum Markt ermöglichen. 

UMSETZUNG MITTELS CORE SATELLITE ANSATZ

Ihre Ziele sind unsere Ziele, wir sind für Sie da. Im Zentrum unseres Interesses steht immer die Kundenzu-
friedenheit, welche für unser Team die grösstmögliche Motivation darstellt. 

NUTZEN SIE UNSERE LANGJÄHRIGE ERFAHRUNG

Aktiver Ansatz

Überperformance 

Kurzfr. Horizont 

Höhere Kosten 

Höheres Manager 

Risiko

Index Ansatz

Marktrenditen 

Langfr. Horizont 

Kosteneffizienz 

Strategische Sicht 

Tieferes Manager  

Risiko

Core-Satellite Ansatz

Kombiniert das  

Beste aus beiden Welten

Aktive Satelliten

Index 
Kern

Viele Investoren lassen sich bei Anlageentscheiden von ihren Emotionen leiten und folgen bei Kauf- und 
Verkaufsentscheiden ihrem Instinkt, was sich oft als Irrtum erweist. 
Ein Modell, welches auf fixen Regeln basiert, schliesst Anlageentscheide aus, die aufgrund von Emotionen 
getroffen werden. Unser Ansatz beruht auf im Voraus fest definierten Regeln, welche strikte befolgt werden. 
Dieses Vorgehen ist umso wichtiger in turbulenten Märkten. 
Mit unserer Strategie gelingt es uns, bei fallenden Märkten Verluste zu begrenzen und so das Gesamtver-
lustrisiko zu reduzieren. Im Aufwärtstrend stellen wir sicher, dass Kursgewinne durch sukzessive Anpassung 
der Limiten rechtzeitig realisiert werden. 

...UND MITTELS REGELBASIERTEM MODELL

DAS TEAM PRIVATE BANKING

Thomas Stöckli 
Senior Portfolio Manager 
033 748 46 31

Dominique Huwiler  
Leiter Private Banking 
033 748 46 47

Jean-François Linder 
Kundenberater 
033 748 46 20

Melisa Hasanica 
Assistentin 
033 748 46 48


